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1- PROGRAMA DE Practica Profesional — Codigo: 2458

2- CONTENIDOS MINIMOS

UNIDAD 1

El papel de la investigacion en los negocios, antecedentes, importancia de la
Investigacion de mercados, actividades practicas de campo referentes a:

busqueda de informacion.

UNIDAD 2

El método cientifico de la investigacion de mercados, actividades practicas de
campo referentes a: establecimientos de objetivos de investigacion, planteo de
hipotesis. Presentacion de casos a desarrollar, practicas de campo sobre:

Fuentes de informacion, métodos para Obtener datos primarios.

UNIDAD 3
Caso sobre empresa / producto en desarrollo: practica de campo y aplicacion
de muestreo, (probabilistico y estratificado), tamafio. Aplicacion practica,

desarrollo y disefio de una Estrategia Integrada de Comercializacion

UNIDAD 4

Aplicacion Practica: Estrategias para el analisis de la Informacion y modelos
clasicos de Investigacidon motivacional, investigacion de motivaciones,
determinantes psicologicos del comportamiento de compra, factores
psicologicos que afectan la demanda, imagen de producto, investigacion

motivacional, modelo de comportamiento para analizar compradores.

UNIDAD 5

Problematicas actuales que afectan al comercio internacional, tendencias en el

transporte mundial de cargas comerciales, seguros en el comercio exterior,
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costos de importacion y exportacion, aplicacion de todos los items al caso

practico en desarrollo.

UNIDAD 6

Sistemas de pago en comercio internacional, evaluacion econdémico financiero
de los proyectos, modelos de presentacion: informes o tesinas. Legislacion en
proyecto acerca de la incumbencia de los graduados en comercio

internacional.

3- CARGA HORARIA :
3.1 - Carga horaria total: 136 hs.
3.2 - Carga horaria semanal: 8 hs.
3.3 - Carga horaria clases tedricas semanales: - hs.

3.4 - Carga horaria clases practicas semanales: 8 hs

4- SINTESIS DEL MARCO REFERENCIAL DEL PROGRAMA

4.1 — El propésito de la asignatura;

Es de destacar que se entiende como uno de los propositos
fundamentales, el abordaje de tematicas especificas respecto a las
posibles competencias de un profesional en comercio internacional,
que se correspondan con cuestiones de interés nacional e
internacional y que al mismo tiempo coincidan con un vacio
tematico no contenido en la curricula general o si bien lo fue, pero
no con la profundidad que la realidad econdmica vigente, justifica
de manera indiscutible, respecto del desarrollo pragmatico de la
asignatura, tiende a la preparacion del profesional en su iniciacion y
futura formacidn en las distintas especialidades por las que opte

4.2 - Los prerrequisitos de aprendizaje o conocimientos previos que supone de acuerdo
con su ubicacion y articulacion en la estructura del Plan de Estudios;

Se cree sumamente necesario que el alumno al llegar al cursado de
esta asignatura, cuente con los conocimientos y la aprobacion de los
pilares mas importantes respecto de la formacion de un profesional
en comercio internacional.

Se entiende a la misma, como el corolario, la finalizacion, la ultima
instancia académica por parte del alumno, en la cual se integraran,
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profundizaran y actualizardn los conocimientos alcanzados durante
el desarrollo del resto de la curricula

4.3 - Larelevancia de la temética a abordar en el contexto de la carrera;

Que el alumno, préximo a graduarse como un profesional en la
materia, cuente con una instancia académica en pos de la integracion
conceptual, la profundizacion de los pilares mas importantes y
fundamentalmente, con el desarrollo tedrico/practico de necesaria y
buscada interaccion grupal respecto de las particularidades mas
salientes de la economia nacional e internacional en referencia a las
incumbencias de un profesional en la materia, se entiende como
relevante en el contexto de la carrera cursada.-

4.4 - Los aspectos de la temética que se van a priorizar;

Se dard prioridad a las tematicas que se correspondan con
cuestiones, que al momento del desarrollo de la asignatura,
coincidan con abordajes de necesaria actualizacion y profundizacion
de un profesional en comercio internacional, del mismo modo que
aquellas que hacen a la integracion conceptual de los pilares
fundamentales en la formacion de un graduado en la materia.

4.5 - Cualquier otro elemento que a juicio del docente facilite la comprension del
proyecto de trabajo;

La planificacion, el desarrollo y la presentacion de un trabajo de
investigacion grupal a lo largo del cuatrimestre, tutoreado por el
plantel docente, asi como, la integracion de las diferentes
investigaciones grupales como material de estudio de una
evaluacion oral final para cada uno los alumnos, componen las
bases del proyecto de trabajo

4.6 - Metodologia en la cual se desarrollaran las clases tedricas;

El profesor titular/ adjunto, tendrd a su cargo el dictado de las clases
teoricas

La metodologia en general a aplicar consistira:

a-Presentacion conceptual y encuadramiento del tema a desarrollar
B-Informe a los alumnos de la bibliografia basica y secundaria a
considerar para la profundizacion del tema a desarrollar

c-Desarrollo y explicacion del tema definido

Permanentemente se promovera el debate e intercambio de opinion,
se buscara la ejemplificacion de lo abordado en términos tedricos,
con un caso de la realidad actual, se fomentara la investigacion por
parte del alumnado en pos de conocer las diferentes posturas,
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versiones existentes, asi como se utilizaran distintas metodologias
pedagodgicas al alcance del docente (Filminas, uso del pizarrdn, rota
folios, trasparencias, etc.)

4.7 - Metodologia en la cual se desarrollaran las clases practicas.

Tanto el profesor a cargo del curso, como el Jefe de trabajos
practicos u ambos, se dedicaran a guiar y monitorear el desarrollo de
los trabajos y actividades practicas previstas.

Se dividiran a los alumnos en grupos que no excedan en 5/6 el
numero de integrantes, (para el caso de trabajos grupales), se
definiran mecanismos de seguimiento y asistencia clase por clase
para todos los grupos resultantes, se estableceran fechas puntuales
de presentacion (escrita y oral) de todas las investigaciones, se
destinara tiempo a la reflexion, evacuacion de dudas y/o
interrogantes que pudieran producirse a lo largo de la metodologia
general aplicada.

5- OBJETIVO ESTRUCTURAL /FINAL DEL PROGRAMA

Que el alumno pueda:

-Aplicar todos los herramentales tedricos y practicos que recibié a través del
desarrollo de la Curricula, a fin de poder brindar asesoramiento integral en
operaciones de comercio internacional a las diferentes tipos de
organizaciones, estatales, privadas y mixtas.

-Comprenda la importancia que tiene para poder gestionar en el comercio
internacional, la capacitacion constante y permanente.

-Reflexione acerca de la necesidad de estar capacitado para poder desarrollar
actividades en equipos interdisciplinarios.

-Comprenda la importancia que tiene para las organizaciones la obtencion y el
manejo de la informacion

- Logre evacuar dudas, vacios tematicos dados los cambios en el contexto
normativo de aplicacidén y en consecuencia poder aplicar todo ello en campo
de la practica profesional competente.

6-UNIDADES DIDACTICAS

Se remite a los objetivos generales de la asignatura, toda vez que los
contenidos minimos de las Unidades pragmaticas, son inescindibles y por
ende acumulativas, en la medida que avanza el tiempo de realizacion de la
practica profesional.

Asimismo, conforme prescribe la Resolucion Nro. 029 del H. Consejo
Superior de la UNLAM del 19 de marzo de 2003, se ha de proceder en forma
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individual la realizacion de un trabajo de practica profesional, supervisado y
orientado por los Sefiores profesores y auxiliares docentes, tendiente a
cumplimentar dicha resolucidén y asegurar de ese modo una mejor formacion
profesional.

UNIDAD 1

El ejercicio de la profesion del Licenciado en Comercio Internacional. Su
vinculacion con los agentes o auxiliares de la Profesion. Andlisis de las
posibles incumbencias profesionales.

El papel de la investigacion en los negocios, antecedentes, importancia de la
Investigacion de mercados, actividades practicas de campo referentes a:

busqueda de informacion.

UNIDAD 2

El método cientifico de la investigacion de mercados, actividades practicas de
campo referentes a: establecimientos de objetivos de investigacion, planteo de
hipétesis. Presentacion de casos a desarrollar, practicas de campo sobre:

Fuentes de informacion, métodos para Obtener datos primarios.

UNIDAD 3
Caso sobre empresa / producto en desarrollo: practica de campo y aplicacion
de muestreo, (probabilistico y estratificado), tamafio. Aplicaciéon practica,

desarrollo y disefio de una Estrategia Integrada de Comercializacion

UNIDAD 4

Aplicacion Préctica: Estrategias para el analisis de la Informacion y modelos
clasicos de Investigacion motivacion al, investigacion de motivaciones,
determinantes psicologicos del comportamiento de compra, factores
psicologicos que afectan la demanda, imagen de producto, investigacion

motivacion al, modelo de comportamiento para analizar compradores

UNIDAD 5
Problematicas actuales que afectan al comercio internacional, tendencias en el

transporte mundial de cargas comerciales, seguros en el comercio exterior,
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costos de importacion y exportacion, aplicacion de todos los items al caso

practico en desarrollo.

UNIDAD 6
Sistemas de pago en comercio internacional, evaluacion econdémico financiero
de los proyectos, modelos de presentacion: informes o tesinas. Legislacion en

proyecto acerca de la incumbencia de los graduados en comercio internacional

7- ESQUEMA DE LA ASIGNATURA

Para la tarea indicada en los objetivos ha de existir orientacion, con inclusion de algunas
clases tedricas en temas que se introducen el la Asignatura, tal como tendencias
comerciales y profesionales actuales, modificaciones importantes en el entorno a la practica
del profesional en Comercio Internacional. Se prevé para completar esta formacion la visita
y la entrevista a organismos competentes en cada una de las tematicas relacionadas.

8- DISTRIBUCION DIACRONICA DE CONTENIDOS Y ACTIVIDADES

y EVALUACIONES
GANTT

Contenidos / Actividades / Evaluaciones

SEMANAS

9

10

11

12

13

14

15

16

Unidad N°1

1.1

1.2

1.2.1

Unidad N°2

2.1

2.2

23

24

2.5.

Unidad N° 3

3.1

3.2

Clases de Revision

Primer Examen Parcial

Entrega de Notas

Unidad N° 4

4.1

4.2

4.3

Unidad N° 5

5.1

52

Unidad N° 6

6.1

6.2

6.3
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Clases de Revision - -
Segundo Examen Parcial X

Entrega de Notas. Revision de Exdmenes. -

Examen Recuperatorio

Firma de Actas

B Se incorpora la carga horaria equivalente a una semana de clase con el propdsito de

profundizar en actividades aplicadas

9- EVALUACION Y PROMOCION

Se prevé una presentacion o ponencia final que aglutine los distintos aspectos teodricos
desarrollados por los distintos equipos de alumnos. Posterior a la presentacion oral y escrita
de cada uno de estos.

Sin prejuicio de ello, los alumnos deberan rendir un examen escrito, correspondientes a los
Estados de avance de todas la tematicas alcanzados para la novena semana del dictado de
la asignatura

10- BIBLIOGRAFIA GENERAL
Practica Profesional de Negocios internacionales — De Hector Felix Arese —
Editorial Norma. 2003

Codigo Aduanero Comentado — Alsina M; Barreira E y otros —, Abeledo
Perrot, 1993

Marketing Internacional — Cateora ,P, Irwin, 1995
Derecho Comercial y econémico. Contratos. Depalma, 1991

Nuevos Principios del Comercio Internacional — Ledesma, Carlos — Machi
1997

Estrategias para la competitividad internacional — Monteverde Agustin —
Macchi . 1992

Camara de Comercio Internacional de Paris, Brocchure, nimeros 500 y 522,
Publicacion Oficial de la Camara, 1997

La Convencion de las Naciones Unidas sobre los contratos de compraventa
internacional de mercaderias” La Ley tomo 1985-A Sec.Doctrina. 1985

La quinta disciplina. Senge Peter — Granica, 1997

Investigacion de Mercados, guia maestra para el profesional — Jeffrey Pope —
Editorial Norma

Investigacion Integral de mercados — Jany J N.C . Editorial Mc. Graw Hill

Fundamentos del Marketing — Stanton William, Etzel Michael y Walquer
Bruce. Editorial Mc. Graw Hill
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11- EVALUACION DE LOS DOCENTES DE LA CATEDRA

Se prevén reuniones quincenales con el equipo docente, en las mismas, se
procedera a debatir, analizar y profundizar, asi como cotejar el grado de
desarrollo de los temas tratados en los cursos.

Se efectuara un seguimiento acerca del desenvolvimiento del equipo docente,
tanto en la guia u orientacion de los alumnos como también acerca de la
evacuacion de dudas originadas en aspectos practicos puntuales.-

En especial, al comienzo y al final de cada cuatrimestre, se pondra énfasis en
los lineamientos académicos a tener en cuenta asi como en los resultados
alcanzados.-

El contenido del presente formulario sera tratado tal y como lo establece la Disposicion
D.D.C.E. Nro. 004/2005.

Firma del Profesor a Cargo:

Aclaracién de Firma:

Fecha:




